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A JORNADA EPICA DA BDC



FODEMOS COMECAR?
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A historiadaBDC esta
sendo escrita dia apos dia.

Mas para chegar até aqui, muita historia jarolou...

e é ela que vamos contar agora!

0 ANO E 2001

Adeus, internet discadal
Smartphones? Nem em sonho.
Nossa grande revolugdo
tecnoldgica foi o pendrive. T
O jovem Thoran decidiu entrar
na faculdade de Computagdo
com uma missq@o: criar jogos
épicos como Command &
Conquer, Duke Nukem e Quake,
os hits da época que rodavam
no monitor de tubdo.

FALA SE THORAN NAO E
UM VISIONARIO A FRENTE

OO0 SEU TEMPO?

Seu TCC foiuma serie
de modelos de IA!
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Durante o curso, Thoran
descobriu o maravilhoso mundo
da Inteligéncia Artificial.

Sim, em pleno inicio dos

anos 2000, nosso fundador

j& conhecia o que hoje
consideramos ser

0 maior avango tecnoldgico

de todos os tempos.
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No inicio de sua carreira, Thoran comegou a trabalhar em uma
consultoria, mas ndo parou por ail Enquanto fazia seu mestrado,

ele se aprofundou em IA e nas estratégias para classificagdo de sites.
Sem saber, comecava o nascimento do seu primogénito: BigDataCorp.
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NAOD PARELCE,
MAS ESSE E

S O THORAN, GENTE!
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0 EMPLURRAD

Do mestrado, veio o MBA. No final de 2011, surgiu o convite para criar
uma drea de Pesquisa e Desenvolvimento. Foi ai que ele percebeu
a oportunidade gigante de mapear o mercado de e-commerce no

Brasil, que estava em plena explosdo. -

-

Foi o empurrio que Thoran precisava!
Em 2013, fundou a BigDataCorp. Em apenas 3 meses, ele conseqguiu

um mapeamento inédito de 300.000 sites. Com o primeiro produto
criado, era hora de partir para encontrar clientes e parceiros.
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2013

De Padawan
a Mestre Jedi
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Com o primeiro relatdrio debaixo
do brago, os ultimos ajustes
aplicados e a certeza de um
trabalho bem feito, ele buscou
seus primeiros clientes. As
expectativas eram dtimas. Ele
estava comecgando algo Unico
que poderia transformar milhares
de empresas na nova era dos
dados!

Mas faltava algo.

Thoran percebeu que, embora
todos achassem a ideia
sensacional, ninguém estava
disposto a pagar por um relatdrio
de uma empresa desconhecida.

RESUME

SELL IT

QuiT 23



SEM DESANIMAR!

Ele conseguiu uma
reuniio com o PayPal.

Virando a noite, Thoran montou
uma aplicacdo web para
vender seu peixe. O CEO logo
reconheceu seu potencial e
identificou que ele possuia
informacoes inéditas e muito
uteis. Sugeriu, entdo, que
informacdes de contato

dos sites mapeados fossem
adicionadas, para que eles
pudessem acionar ativamente
cada um deles.

Negocio fechado!:D

A PayPal comprou o relatdrio e
passou a receber mensalmente
a listagem atualizada com
dados de contato. Assim, a
BigDataCorp nasceu, ainda de
forma extraoficial.
H#VALEUPAYPAL



CRESCIMENTO ACELERADO .

Novos tempos,
novos Biggers. XD

Chico e Antdnio se juntaram

a equipe solitdria de Thoran.
A parceria foi um sucesso e o
mercado comegou a perceber
a novidade: geracdo de

leads para o ecossistema

do e-commerce Os clientes
chegaram em massa e d
BigDataCorp se firmou como
referéncia no mercado.
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Até hoje, a BDC mantém esse
produto exclusivo. Muitas
empresas tentaram replicar,
mas sO a gente consegue
entregar expertise a frente de
nosso tempo.

E por isso que nos somos
o futuro dos dados!
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CAMINHOS GUIADOS PELA ESSENCIA

Uma pausa rapida e importante para a nossa historia:
{_» Transparéncia
£4 Equilibrio

<> Inovacio



H PROFELCIA OE CHICO

e

Porém, a ficha sé caiu mesmo nas longas viagens de énibus entre Rio
e Sdo Paulo. Nada de moleza na ponte aérea! Durante essas viagens,
Chico, em um momento de inspiracéo, solta a profecia:

"I Olha, a gente vai apanhar muito,

mas essa ideia & do c®ra¥lho! ‘:“"\
Temos uma putl® oportunidade (‘é*;

muito diferente do que o
pessoal ta trabalhando.

Se a gente trabalhar direito,
vai dar muito certo!

nosso é § :
PROFETH

Essa vis@o profética, junto dos nossos valores,
impulsionou a BDC a enfrentar os desafios e a
crescer com determinacaéo.
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BDC: guerra infinita
pelainovacio



Em 2015, tudo estava fluindo
muito bem, mas ainda faltava
uma coisa...

Observando os clientes,
percebemos que o0 nosso modelo
de vendas imediatas se esgotava
muito rdpido. Nossos dados
precisavam auxiliar nas tomadas
de decisdo, tornando-se ainda
mais estratégicos.

Comecgamos, entdo, a
desenvolver um novo produto,
capturando dados e montando

uma grande base dentro de casa.

CAPTURAR DE DADOS

é o processo de coletar
informacdes de diversas
fontes e transforma-las em
um formato utilizavel para
analise. Isso pode incluir a
leitura de formularios,

a extragdo de dados digitais

e a coleta automatica
através de sensores ou
sistemas online, permitindo
monitoramento e tomadas
de decisido informadas.

Novos clientes
comecam a chegar.

Grandes bureaus de informac¢do
como SERASA, BOAVISTA, SPC
BRASIL e QUOD compraram
nossos dados!

E mais uma vez, a BigDataCorp
entregou o que so6 a gente sabe
oferecer.




CONTARATEMPRPOS E FII:IHF'THI;ﬁEI

2016 foium ano
dificil financeiramente.

Tivemos que rebolar muito para
pagar os boletos. Precisdvamos
espalhar os clientes da BDC
pelo Brasil, minimizar os riscos
e multiplicar as possibilidades.

LOADING...

jan/2016
57 clientes

[
[} dez/2016
[
[

9l clientes

2017
23| clientes

2018

620 clientes

X 2019
[.022 clientes

Foi ai que comegamos a
automacdo dos processos
comerciais, para acelerar nossa
captacdo de clientes e expandir
com rapidez e agilidade. Ainda
em 2016, criamos nossa drea

de marketing para contar para
o mundo quem é a BigDataCorp.
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O ano e 2019.

A BigDataCorp inovou
novamente ao disponibilizar a
descricdo detalhada de produtos,
documentagdo técnica

e precos abertos na internet

para qualquer um acessar.

O mercado reagiu com choque
ao nivel de transparéncia!

Thoran gosta de pensar no negocio e na importancia
da escalabilidade como uma fabrica de biscoitos.

Eu t6 produzindo e vendendo biscoitos, entdo eu tenho

o custo de manter a fabrica funcionando para a producio.

O primeiro biscoito que eu vender nio paga a fabrica, o
milésimo biscoito nio paga a fabrica. O milionésimo biscoito
é s6 lucro porque eu ja paguei a fabrica.

Quanto mais escala, mais margem. Quanto mais margem, melhor o
resultado. E foi essa dindmica que levou a BDC a um crescimento inédito!



CASTIGO OO MONSTARO SRR
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Bl A pandemia mudou fundamentalmente a

forma como trabalhamos. Tivemos bastante

suporte da empresa, que ndo deixou ninguém

de lado e fez todo o possivel para se adaptar a

nova realidade, passando a ser primariamente

remota e fornecendo ainda mais flexibilidade

ara todos nos.
P il

- Gabriel Sab




novos oos

O ano marcou a retomada do
crescimento da BigDataCorp

apos os desafios da pandemia.

No final do ano, fechamos
uma rodada de investimentos,
recebendo uma injegdo de
dnimo que nos preparou para
alcancar patamares inéditos.

Com esse novo félego, a BDC se
tornou mais forte do que nunca,
pronta para continuar inovando
e liderando o mercado de dados
com paixdo e dedicacgdo.




Se reinventar e viver!

Em 2022, tivemos um ano de super crescimento e muitas novidades.
Em 2023, a BDC se tornou a maior datatech da América Latina e
passou por um rebranding feito com muito carinho e cuidado. Esse
processo foi marcado por um evento especial que reuniu todos os
Biggers, refletindo nossa evolucdo e modernidade.

MAIS OO QUE Um TIME,
UMA SELECAO!



Nossajornada continua!

Em pouco mais de 10 anos,

a BigDataCorp alcangou marcos
que jamais imaginamos.

No entanto, o que vem a sequir?

A histdria da BigDataCorp
continua sendo escrita dia
apods dia, e cada capitulo é
contribuido por nossos mais de
130 Biggers, 3.700 clientes e

todos os nossos parceiros.

Nossa jornada é uma aventura incrivel (e um pouco
doida) no maravilhoso mundo dos dados!

E ela estd sendo moldada por todos os que fazem parte dela.
O futuro é promissor e estd sendo construido por cada um de vocés!
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GABRIEL SAB

Ao longo desses 9 anos, cresci bastante como profissional e recebi
o reconhecimento da empresa, assumindo posi¢des com cada vez
mais responsabilidade. No inicio, como estagiario, participei de
diversos projetos e trabalhei com varias ferramentas, além de contar
com a ajuda de pessoas mais experientes, o que me proporcionou
um grande aprendizado. Ndo demorou muito para que eu assumisse
aresponsabilidade por um projeto inteiro, e depois, por varios ao
mesmo tempo. Hoje, lidero uma equipe de mais de 10 pessoas e
procuro manter o mesmo espirito colaborativo e descontraido de
sempre, focando no desenvolvimento profissional de todos, que é
uma constante na BigDataCorp desde o inicio.

Nosso super grupo de data lovers nio para de crescer! O time de
Pessoas esta sempre em busca de jovens talentos que, alinhados com
nossos valores, sdo parte da construcdo da BigDataCorp de amanha.
Com foco na diversidade e nas multiplas experiéncias, nossos
estagiarios encontram aqui um lugar para desenvolver suas carreiras e
viver experiéncias inesqueciveis.

MARIA RITA CAVALCANTE

Estou muito feliz na Big! Estar em uma empresa que acredita fielmente
em seus valores e cultura é sensacional. Além do time que me

acolheu e me ensina todos os dias, a oportunidade de aprendizado e
desenvolvimento é enorme, e busco evoluir a cada dia mais.




DEPOIMENTOS

Desde que entrei na Big, minha experiéncia tem sido impar! Ter a
oportunidade de aprender e me desenvolver em um ambiente com
uma cultura tdo incrivel e motivadora é um privilégio sem tamanho.

E um prazer fazer parte de uma equipe tio dedicada e apaixonada

pelo que faz!

BIANCA AISSA

Estou muito feliz por ter entrado para o time da Big! Ndo faltam
oportunidades de aprendizado e crescimento em um ambiente
colaborativo e inovador. Em pouco tempo de empresa, ja é
perceptivel que a Big valoriza tanto o estagiario quanto o
colaborador mais antigo.
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Muito além do crescimento do negocio. o
[
Um dos grandes objetivos da BigDataCorp, hoje, € promover °

essa rede de pessoas que tém orgulho do que constroem
com a gente e que levam a cultura BDC mundo afora, seja

agui, em seus proprios negoécios ou em outras empresas.

1 Criar e manter um ambiente
que seja legal para as pessoas.
Um lugar em que elas tenham
oportunidades de se desenvolver.

- Thoran Rodrigues




A BigDataCorp € assim!

Celebramos com orgulho nosso passado.
Vivemos a mil por hora o presente

e todas as suas possibilidades.

E construimos hoje
o futuro que queremos:
o futuro dos dados.
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bigdatacorp.com.br

carreiras.bigdatacorp.com.br

N bdc


http://www.bigdatacorp.com.br
http://carreiras.bigdatacorp.com.br
https://www.youtube.com/@BigDataCorp
https://www.facebook.com/bigdatacorp/
https://www.instagram.com/bigdatacorp/
https://twitter.com/BigData_Corp
https://www.linkedin.com/company/bigdatacorp/
https://www.tiktok.com/@bigdatacorp
http://bigdatacorp.com.br 

